
Gerente Regional de Ventas - Industria Pesquera en Madrid

Número de referencia: 776D

Estado: Cerrado

Empresa

QUORUM SELECCIÓN, selecciona para empresa líder en el sector de la industria pesquera

Descripción del puesto:

En dependencia de la Dirección Comercial, se encargará de redefinir la política de venta y los objetivos comerciales de la 

empresa. Para ello, gestionará y liderará al equipo de ventas bajo su responsabilidad; implementará el desarrollo del plan de 

negocio en el mercado a través del equipo comercial; mantendrá las cuentas claves; gestionará los contactos con 

distribuidores y mayoristas; identificará oportunidades de negocio, conocerá su competencia y realizará el adecuado 

seguimiento y evolución de las ventas.

Perfil:

Buscamos un titulado universitario con experiencia como Key Account Manager en empresa del mismo sector de al menos 5 

años de experiencia en posición similar. Acostumbrado a viajar y a gestionar equipos de trabajo. Dominio de Inglés.

Ofrecemos:

Incorporación a importante empresa con más de 30 años liderando el sector. Estabilidad profesional. Contrato indefinido. 

Retribución competitiva compuesta por un fijo + variable + vehículo.
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