
Key Account Manager - Proyectos Iluminación en Barcelona

Número de referencia: 740

Estado: Cerrado

Empresa

QUORUM SELECCIÓN, selecciona para importante empresa multinacional especializada en suministro de soluciones de 

iluminación sostenible para profesionales, con una larga trayectoria en el mercado y en pleno proceso de expansión y 

crecimiento.

Descripción del puesto:

En dependencia del Director Comercial, será el encargado de realizar las ventas a grandes cuentas y gestionar el ciclo 

completo de los proyectos y soluciones llave en mano con el apoyo del Departamento técnico, debiendo incrementar las 

ventas en su zona de trabajo y fidelizar la cartera de clientes existente para conseguir el cumplimiento de los objetivos 

asignados.

Perfil:

Buscamos a un excelente profesional de la venta, preferentemente con formación en Ingeniería Técnica Industrial, con 

conocimientos en iluminación y experiencia de al menos 3 años en posición similar. Buscamos a una persona acostumbrada a 

la venta de proyectos a grandes empresas pertenecientes al sector retail, industrial, oficinas, hoteles, sanidad, empresas 

públicas, etc. Dominio del catalán. Valoraremos dominio inglés. Proactivo, eficiente, dinámico y con capacidad para trabajar 

en equipo.

Ofrecemos:

Incorporación a importante compañía multinacional en crecimiento. Estabilidad profesional. Contrato indefinido. Formación. 

Retribución competitiva (fijo+variable+vehículo+portátil+gastos) Excelente entorno y ambiente profesional de trabajo.
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